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Filtrationsspezialist Hengst geht den nächsten strategischen Schritt: Zum
1. Januar 2026 verstärkt das Familienunternehmen seine Vertriebspräsenz
in Italien, Frankreich, Spanien und Portugal – mit einem klaren Ziel:
Großhändlern und freien Werkstätten vor Ort noch näher zu sein.

Werkstätten profitieren von schnellerer
Teileverfügbarkeit
Das bedeutet: Direkte Ansprechpartner, kürzere Wege, schnellere Entscheidungen.
Werkstätten profitieren dadurch nicht nur von schnellerer Teileverfügbarkeit,
sondern auch von echtem Praxis-Know-how aus erster Hand – ob bei der Auswahl
passender Filterlösungen oder in der Beratung zu technischen Anwendungen wie
Kurbelgehäuseentlüftung oder Getriebeölfiltration.

Erstausrüster-Know-how für den Aftermarket
Seit Jahrzehnten ist Hengst zuverlässiger Partner führender Fahrzeughersteller –
dieses Erstausrüster-Know-how fließt direkt in den Aftermarket ein. Unter dem
Leitsatz „OE inside – Built on OE. Made for the Aftermarket“ steht jede Lösung für
bewährte Serienqualität, hohe Passgenauigkeit und lange Lebensdauer.

Mit der regionalen Vertriebsstärkung bringt Hengst diese Qualitäten nun noch
gezielter dorthin, wo sie gebraucht werden: in die freie Werkstatt. Das Sortiment
reicht von klassischen Öl-, Luft- und Kraftstofffiltern bis hin zu neuen Lösungen für
moderne Antriebssysteme – und wird kontinuierlich erweitert.

Was heißt das konkret für Werkstätten in Süd- und Westeuropa?

Volles Sortiment sofort verfügbar
Regionale Ansprechpartner für direkten Support
Technischer Austausch auf Augenhöhe
Filterlösungen auch für neue Fahrzeughersteller (z.  aus China)
Langfristige Partnerschaft statt anonymer Distribution

Hengst setzt bewusst auf persönliche Nähe
In einem immer komplexeren Fahrzeugmarkt setzt Hengst bewusst auf persönliche
Nähe. Besonders in wachstumsstarken Regionen wie Südeuropa – mit steigendem
Bedarf an präziser, zuverlässiger Filtertechnik – zeigt das Unternehmen klare Kante
gegen Massenanbieter.

Praxisnah, persönlich, professionell – so lautet das Selbstverständnis hinter dem
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Ausbau. Denn wo OE-Kompetenz, Marktverständnis und direkter Draht zur
Werkstatt zusammentreffen, entsteht echter Mehrwert.


